Tratores, moendas e
caldeiras antigas sdo
leiloadas para dar lugar
a equipamentos novos
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Em fase de forte modernizacao,
0 setor sucroalcooleiro tornou-se o
principal cliente do mercado de
maquinas e equipamentos usados.
Sao desde parafusos e pegas antigas
de almoxarifado, até caldeiras,
moendas mais antigas e tratores.
Esses itens usados vdo a oferta pu-
blica para serem substituidos por
unidades mais modernas. Do outro
lado, 0 do comprador, estdo usinas
de menor porte que também “mo-:
dernizam-se” com o que jd estd ob-
soleto para o vendedor. “Entre nos-
sos clientes, estdo cachagarias, que
adquirem quase 100% dos equipa-
mentos usados”, conta Marcelo
Coelho, executivo da E-Machine,
empresa localizada em Ribeirao
Preto e que, desde 2000, atua no
ramo de usados, exclusivamente
com o sucroalcooleiro.

A empresa nio abre o nime-
ros absoluto de seus negécios,
mas espera em 2008 crescer
15% em relacdo ao ano passado.

Neste ano, a E-Machine, que in-

termediava esses negdcios por
meio de contato direto com
clientes, tal como visita in loco,
agregou uma outra forma de ne-
gociar: os leilges, que vao ser
realizados fisicamente e via in-
ternet. “Nos unimos a um gran-
de leiloeiro, instituindo a Sodre
Santoro E-Machine, para ganhar
mais abrangéncia com essa fer-
ramenta”, avisa Coelho.

Ja com atuacio forte em leildes
virtuais, a Superbid espera este ano
intermediar a compra e venda de
R$ 30 milhdes, entre de equipa-
mentos e maquinas agricolas, 0
que significard crescimento de
36%. Somente as usinas, devem re-
presentar 75% dos negdcios, se-
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Usina se moderniza e aquece
mercado de maqumas usadas
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Méqulna é ﬁegoaada com desé,glo de até 30% dependendo da idade e condu;iies de conservagﬁo

gundo Paulo Scaff, diretor-superin-
tendente da empresa. Em 2007,
quando a Superbid movimen-
tou R$ 22 milhdes nos leildes,
68% (R$ 15 milhdes) foi de ne-
gocios do setor sucroalcooleiro.

Entre as mdquinas e equipa-
mentos’ ofertados, segundo Scaff,
estdo itens mais antigos, de 1990,
até semi-novos, de 2002 e 2004. O
desagio no arremate dos produtos
varia de 30% a 20%, no caso dos
considerados semi-novos. Scaff ex-
plica que os leildes costumam ofe-
recer ao vendedor pregos de 10%
a 15% mais altos do que os valo-
res resultantes do modelo de ven-
da de usados convencionais, com
intermediadores. “Nao € regionali-
zado. Pessoas de todo o Brasil con-
seguem comprar ou vender.

A Usina Ester, de Cosmopolis
(SP), fez dois leildes nos ultimos
meses. A engenheira agricola
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responsdvel Samantha Campos
calcula ter tido pregos, pelo me-
nos, 5% superiores ao minimo
determinado antes do leildo.

“Vendemos veiculos, tratores e
algumas pecas antigas. O formato
€ mais transparente. Vemos o ul-
timo lance dado, nao fica aquele
comentario de vizinhos que se
soubesse da venda, pagariam
mais”, avalia a engenheira da usi-
na, que tem capacidade de moa-
gem de 2 milhoes de toneladas.

A procura por negocios via lei-
ldes cresce em todo o setor agri-
colas, segundo o executivo da Su-
perbid, que também atua nos se-
tores de mdquinas pesadas,
mineracao e veiculos. “Atualmen-
te, 0 agronegocio representa 15%
dos nosso negdcio, percentual
que, nos ultimos dois anos, ficava
entre 7% e 8%”, compara.

Ele acredita que, além da recu-

et

peracao da agricultura e da safra
recorde deste ano, também con-
tribuiram para o crescimento da
procura por maquinas usadas a fi-
la de espera por maquinas novas.
Gilberto Zago, vice-presidente da
Associacdo Nacional dos Fabri-
cantes de Veiculos Automotores
(Anfavea), avalia que espera por
entrega de mdquinas vém ocor-
rendo, desde o inicio da recupe-
racap do setor, mas de forma mui-
to regionalizada e pontual. “Nao é
uma situagao nacional”, garante
Zago. Além disso, ele avalia que o
segmento de usados é um impor-
tante complemento das indus-
trias. “Quando o produtor com-
pra uma maquina nova, ele po-
de dar como parte do pagamen-
to a mdquina velha. E o setor de
usados € que absorve esse pro-
duto que recebemos”, explica o
execunvo da Anfavea



