Leiloes de maquinas usadas
atraem novos compradores
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Sentado em seu escritorio em
Cruz Alta, no noroeste do Rio Gran-
de do Sul, o agricultor Paulo Olavo
da Silva conectou seu laptop a inter-
net e, alguns cliques e poucos minu-

tos depois, adquiriu uma colheita- -

deira de graos de segunda mao. A
maquina pertencia a Caramuru Ali-
mentos e hd tempos estava encosta-
da na fibrica da companhia em
Ttumbiara, no sul de Goias, Silva to-
mara a decisao de participar de um
leilao de equipamentos agricolas
usados semanas antes, e ficou satis-
feito de ter apostado na internet. Foi
ela que tomou vidvel a operacdo,
apesar dos 1,6 mil quilometros que
separavam comprador e vendedor.
“A compra por leiloes é muito
eficiente porque vocé tem a ga-
rantia de quitacao do produto e a
origem do bem”, defende Silva,
que tem duas colheitadeiras e trés
tratores — desses apenas um € ze-
10 quilometro. “Minha lavoura é
pequena. Ndo comporta um equi-

pamento de alto custo”, afirma o
agricultor. “Participar de leiloes &
uma forma de se adequar a um
or¢amento mais economico”.
Embora nesse sistema normal-
mente as aquisicoes tenham de ser
pagas a vista, em um prazo pré-de-
terminado pelos editais, 0s pregos
praticados sido cerca de 20% mais
baixos do que em uma loja de im-
plementos agricolas usados. Essa
diferen¢a também mais do que
compensao frete, que ficanaconta

- do comprador. “Faria tudo de no-

vo”, diz Silva, que antes de entrar
na disputa escalou um represen-
tante para dar um pulinho em
Itumbiara e conferir de perto o es-
tado a colheitadeira aposentada.
Luiz Pierangelli Velloso, diretor
socio da AoTrator, de Barretos no in-
terior paulista, € freqtientador assi-
duo de leiles de maquinas. Neste
ano, jd adquiriu uma frota de 22 tra-
tores de segunda mao. Parte deles
sera revendida e outros serao des-
montados para engordar a oferta de
pecas. Ha 43 anos Velloso tem uma
loja de méaquinas agricolas usadas.
Ele ndo se queixa do negdcio, mas
afirma que o mercado de maquinas

agricolasja esteve mais aquecido.
Segundo Paulo Scaff, diretor-su-

perintendente da Superbid, empre-

saque organizaleiloes virtuais e pre-

senciais, em “viva voz’, discorda. = &

Afirma que a venda de equipamen-
tos agricolas tem aumentado nostil-
timos cinco anos, e que hoje ha
grande interesse de pequenos e mé-
dios fazendeiros em participar des-
ses tipos de leiloes. “Antes os leil
estavam muito ligados a faléncias e
concordatas, mas essa mentalidade
mudou”, afirma Carolina Santoro,
da Sodré Santoro, também queda-
lizada no ramo. E nos (ltimos anos,
realca, cresceu a participacdo de usi-
nassucroalcooleiras nos leiloes. -
Ha no mercado brasileiro algu-
mas dezenas de empresas que reali-
zam leilGes online, nos quais a “pre-
senca” do leiloeiro oficial & obriga-
toria. “A Superbid temmais de 120
mil compradores e 230 empresas
cadastradas”, afirma Scaff. Segundo
ele, os agronegocios ja representam
perto de 12% das transacdes, que no
ano passado somaram cerca de R$
185 milhes. A expectativa & que a
fatia alcance 15% neste ano.
Engana-se (J]uexfﬁ pensa que nes-
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ses leiloes apenas maquinas agrico-
lassao colocadas a venda. A Caramu-
rurealizou no dia 22 defevereiro seu
terceiro leilao de vendas de produ-
tos agricolas. No mesmo pacote, o

- grupo incluiu equipamentos de in-

formatica e uma colheitadeira, le-
vantando R$ 1124 mil com avenda.
No fim de novembro passado, arre-
cadou R$ 235,5 mil com a venda de
duas pas e carregadeiras. E em sua
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estréia, em junho de 2007, equipa-
mentos de informatica, minicarre-
gadoras, empilhadeiras, baterias,
motores elétricos, prensas, queima-
dores, silos metilicos, elevadores e
fornalhas renderam R$ 378,35 mil.
Segundo César Borges, vice-pre-
sidente do grupo, os leildes sio
uma maneira de se desfazer dos
equipamentos usados ainda em
bom estado. “A vantagem dos lei-

I6es € poder oferecer o seu produ
ao pais inteiro e vendé-lo pa
quem faz a melhor oferta”, d
“Muitas agroinddstrias renova
seus equipamentos e decidem col
car-a venda seus produtos usado.
refor¢a uma fonte da Milan Leiloe
Nos leilées realizados pela Mila
usinas de agficar e dlcool chegara
a vender moendas de cana para o
tros grupos do segmento.



