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Leildes podem ser presenciais (acima) ou organizados pelainternet

O leildo de bens moveis cor-
porativos pode ser um bom
negdcio para pequenas € me-
dias empresas que pretendem
investir em mdquinas indus-
triais, equipamentos eletroni-
cos, frotas de carros ou sucatas.
De acordo com Walter Vicente
Bracco Filho, socio diretor da
Cobrac do Brasil (empresa de
reciclagem de pldsticos e re-
venda de metais), a vantagem
proporcionada pelosleiloes é a
divulga¢do de empresas inte-
ressadas na venda de ativos.

"Quando essa pratica nao
era tio comum, éramos obri-
gados a conhecer
todos os responsa-
veis pelos departa-

l Sistema pode
ser interessante

Leiloes: boaopcao
para os pequenos

to paraa compra de um lote de
valor maior e menos concorri-
do. "Isso é razoavelmente co-
mum quando o negociador
tem o costume de comparecer
ao evento", explica.

Internet - Paulo Mota Mar-
tins, diretor da Coppermetal -
Comércio de Aco e Metais, ao
contrario de Bracco, prefere a
participagdo via internet. "Em
leiloes presenciais, ha negocia-
dores de olho no interesse da
empresa que podem fazer
chantagem, exigindo dinhei-
ro, para nao interferir na com-
pra", afirma o executivo, que
teve apenas uma ex-
periéncia em leildo
do tipo presencial.

mentos de compras F:“‘ empresas Para Ronaldo
e nio raro perdia- 2cquirirem Santoro, sécio-dire-
.. . equipamentose :
MOSs Uma aquisi¢do e ogma tor da Superbid,
devido a falta de gycata companhia especia-

idoneidade de
quem era responsavel pelo se-
tor", conta o empresario, que
faz cerca de 80% das compras
de sucatas destinadas a recicla-
gem em leiloes. Ele, que no 1l-
timo ano chegou a participar
de 200 eventos, explica que as-
sim comoa ofertadeleildes au-
mentou nos ultimos tempos,
cresceu também o nimero de
interessados em participar, "0
que afinal pode elevar as cota-
¢oes de pregos e impedir um
maior ganho financeiro das
empresas compradoras”, diz.
Para Bracco Filho, uma ma-
nobra que permite melhor re-
sultado ¢ a associagao junto a
um outro empresario interes-
sado no mesmo tipo de produ-

lizada na realizagao
deleildes corporativos, a inter-
net permitiu um maior acesso
de clientes finais, ou seja, em-
presas que antes nao compare-
ciam aos eventos. O primeiro
leildao virtual da Superbid
aconteceu em 2000.

O gerente de administragao
do patriménio da Companhia
Paulista de Trens Metropolita-
nos, Marcos Galvao da Silva
Gordo, afirma que as cotagoes
alcancadas em leilao de produ-
tos da empresa estatal chegam
a ser 50% superiores ao do va-
lor de avaliagao. "Os pregos em
geral sio excelentes. Na tltima
operagdo que fizemos, a venda
gerou R$ 800 mil de caixa”.
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