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Ok leiloes

industriais
atraem mais
compradores

Regiane de Oliveira
de 540 Paulo

Num mercado com
baixa capacidade de con-
sumo e de investimento,
a venda de ativos que
deixam de ser utilizados,
como maquinas e equi-
pamentos, reforga o capi-
tal de um numero cres-
cente de empresas. Entre
os canals de venda, ga-
nham destaque os leiloes
industriais conduzidos na
internet pela Superbid.

A demanda ¢ grande e
tende a aumentar num
negocio que inclu tam-
bém a venda de sucatas
metilicas, residuos qui-
micos e excedentes de
estoques.

S0 a base de dados da
empresa conta com 30
mil clientes compradores
e mais de 100 vendedo-
res. Entre os principais
vendedores estio gran-
des empresas como a
Companhia Paulista de
Trens Metropolitanos
{CPTM), IBM, Votoran-
tim ¢ Companhia Vale do
Rio Doce (CVRID).

“Atuamos como um
canal de liqumdez para as
empresas”, diz Robson
Bouer, presidente da Su-
perbid. Em 2003, a em-
presa organizou 65 lei-
loes industriais. Neste
ano, a expectativa ¢ que
08 negocios dupliquem,
com um movimento da
ordem de RS 90 mi-
lhoes. "
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LEILOES

Canal de negocios na
internet atrai numero
maior de compradores

Regiane de Oliveira
de 580 Paulo

Uma versio moderna dos tradi-
clonais leiloes € a saida encontrada
por muitas empresas para recupe-
rar investimentos com a venda de
ativos que deixam de ser utiliza-
dos. Maquinas, equipamentos, su-
catas, frotas de veiculos, materiais
usados e excedentes de estoques
estio entre os produtos transacio-
nados pela Superbid, empresa es-
pecializada na avaliacio e recupe-
racio de capital.

Fundada em 2001, a Superbid
fol a primeira empresa, no Pais, a
fazer leilio oficial na internet para
0% setores imobiliario, industrial e
automobilistico. “Atuamos como
um canal de liquidez para empre-
sas num mercado carente de boas
solugtes para a recuperagio de ca-
pital”, afirma Robson Bouer, pre-
sidente da empresa.

Num modelo de
negocio diferente
dos leildes tradicio-
nais, onde as empre-
sas vendedoras de-
terminam o valor de
seus ativos, a Super-
bid identifica o me-
lhor momento de se
fazer a oferta; ofere-
ce sugestoes sobre o
valor e estado dos
produtos; 1dentifica
08 nichos comprado-
res; e culda da venda
por meio de leiloes oficiais a partir
de Sio Paulo, com pregoes simul-
tineos em outras cidades do Pais.
A empresa criou uma metodologia
que democratiza a oferta, aumenta
a concorréncia e oferece transpa-
rencia aos processos de compra e
venda por melo de leildes.

*Nosso trabalho procura conse-
guir melhores condigdes de retor-
no no leildo. Em vez de simples-
mente determinarmos quanto vale
tal ative, vamos levantar no mer-
cado o seu real valor de venda™,
destaca Bouer. Alem de conduzir o
processo de avaliacio e classifica-
¢io, a empresa tambem determina
um plano de marketing para iden-
tificar os canals compradores.

Para atingir o publico-alvo, ex-
plica o presidente da Superbid,
“montamos na internet uma pagina
especifica para cada cliente. Os in-
teressados em participar dos lei-
ldes tém acesso as informacoes so-
bre os lotes e, até o dia do fecha-
mento, em que o leiloeiro
comanda o pregiio, podem visitar o
ative”™. As empresas podem dar
seus lances, via internet, duas se-
manas antes do encerramento do
leilio, quande o leiloeiro oficial
bate o martelo.

Mercado

A base de dados da Superbid
tem 30 mil clientes compradores e
mais de 100 vendedores. Entre os
vendedores, estio grandes empre-
sas como a Companhia Paulista de
Trens Metropolitanos {CPTM), Me-
tri, Sabesp, Companhia Vale do Rio
Doce, Votorantin, IBM, Suzano,
Delphi, Natura, Philips, Procter &
Gamble, Bahia Sul e Braskem.

Como exemplo de sucesso nos
negocios, Bouer destaca a [BM,
que hi um ano utiliza o leilio co-
mo uma das rotas de venda para
seus produtos. “Fazemos um leilio

Robson Bouer

com o remanescente de estoque
quando lancamos uma nova li-
nha”, afirma Flavio Haddad, dire-
tor da empresa no Brasil.

Em 2003, a empresa realizou
trés leildes. 0O leildo atinge um
publico diferente que nio gera
conflito com os parceiros tradicio-
nais”, diz Haddad. Ele explica que
os lotes da empresa reunem produ-
tos de ponta de estoque e também
maquinas semi-novas: “A grande
vantagem do leilio € possibilitar
uma venda rapida. Com isso, nos
podemos concentrar o nosso nego-
cio na alavancagem de novas li-
nhas de produtos™.

MNos ultimos dois anos, a Super-
bid movimentou RS 100 milhdes
nos leildes. Segundo Bouer, no
Brasil o mercado de ativos usados
g de excedentes de estoque & de
aproximadamente USS 8,5 bilhoes
{sem contar o merca-
do de sucatas). Nos
Estados Unidos, a c1-
fra chega ao patamar
de USS RO bilhdes.
“Estamos trabalhan-
do na ponta do ice-
berg, mas existe um
volume enorme de
negocios que ainda
podem ser realiza-
dos™, afirma Bouer.

Desde 2002, a Su-
perbid ja vendeu 30
mil toneladas de su-
catas metalicas (co-
bre, ago carbono, aluminio, ago
inox ) e mais de 5 mil maquinas e
equipamentos industriais. “No ano
passado, conduzimos 65 leiloes in-
dustriais. Isso da uma media de se-
te leildes por mes. Para este ano,
esperamos um crescimento de
50% em relacdo a 2003, acumu-
lando ate dezembro RS 90 milhdes
em transacoes”, diz Bouer.

Ele ressalta que muitas empre-
sas ainda desconhecem a metodo-
logia dos leildes e os beneficios
que eles podem trazer. Desconhe-
cem ate seu afive como produto
potencial para venda. Além dos
tradicionais equipamentos indus-
triais, Bouer vé muito potencial no
mercado de residuos quimicos, su-
catas metalicas e produtos de es-
toque e almoxarifado: “Qualquer
empresa juridica pode participar
dos leiloes. Mas em casos especi-
ficos, como o de residuos quimi-
cOs, 4 empresa tem gue ter certi-
ficagio de comprador para partici-
par do leildo™.

Lider na venda de ativos fisicos
do setor industrial, a Superbid atua
nas areas de siderurgia, autopecas,
mineracio, produtos farmacéuti-
cos, construgio, alimentos, con-
cessionarias publicas, quimica e
petroquimica, informatica, teleco-
municacoes e papel e embalagens.
A empresa & controlada por um
grupo de empreendedores, entre os
quais a empresa Eccelera, braco
responsavel pela gestio de capital
de desenvaolvimento do Cisneros
Group of Companies.

A Superbid é parceira na Ameé-
rica Latina da Dovebid, maior em-
presa mundial de leildes on-line,
com atuacdo em mais de 100 pai-
ses e vendas acumuladas de USS 5
bilhies em leildes industriais. Por
conta da parceria, a empresa atua
em todo mercado de leiloes da
Ameérica Latina.



