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Usuarios de veiculos pesados

fogem

Empresdrios recorrem
aosleildesdevidoa
demoradeaté oito
mesesnaentregade
veiculos novos,
enquanto os grandes
renovam frota

SAO PAULO

Adquirirum caminhdonovo para
pronta-entrega € uma tarefa im-
possivel no Pais hoje. Com a alta
demanda por veiculos pesados,
especialmente por causa do
aquecimento da construgao civil,
a maioria das montadoras brasi-
leiras precisa negociar seus con-
tratos com prazos estendidos de
entrega, que podem chegar a até
oitomeses.

Uma alternativa encontrada
por empresdrios que ndo podem
esperar tanto tempo tem sido o
leildao, uma oportunidade para
comprar e receber em menor
tempo nao s6 caminhoes, mas
também escavadeiras, tratoresde
esteira, rolos compressores, mo-
toniveladoras, escavadeiras hi-
draulicas, reboques rodovidrios,
pés-carregadeiraseguindastes.

“O perfil de quem compta nos
leildes € o pequeno e médio em-
presdrio, que vé a possibilidade
deenriquecersuafrotademanei-
ra mais rapida e, também, pouco
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Fonte: Superbid * Estimativa
onerosa’, afirmou Paulo Scaff, di-
retor superintendente da Super-
bid, empresa especializada na
avaliagdo e recuperacao de ativos
fisicosequerealizaleiloes.

Segundo Scaff, compradores
em potencial de todo o Brasil po-
dem enviar seus lances, ndo im-
portando onde estejam. “Os lei-
16es acontecem num espaco fisi-
co, mas a maioria dos interessa-
dos prefere acompanhar on-line
pelaInternet. Chegamos a ter 900
usudriosconectadosemnossosi-
teparaumsoleilao.”

A tecnologia empregada na
realizacdo dos leiloes, segundo
Scaff, garante uma entrega ime-
diataparaquemcompra,alémde
um processo claro e abrangente

para quem oferta. “Grandes em-
presas, como Votorantim, Lafar-
geeHolcim, enxergamnosleiloes
uma forma pratica de renovar
suas frotas e de receber rapida-
menteovalordoativo’, explicouo
leiloeiro.

Asvantagens do sistema estdo
atraindo a cada ano mais com-
pradores. Hoje, s6 na Superbid,
sdo trés mil clientes registrados
buscando médquinas pesadas e
gue movimentaram para cimaas
transa¢des do ano passado. Hou-
ve crescimento de 120% de 2006
para 2007, quando foram nego-
ciados R$ 46,2 milhoes. Segundo
Scaff, a estimativa para 2008 é
conservadora: R$51 milhdes.

Para o executivo, 0 bom mo-
mento econdmico pelo qual o
Pais passa, gerador do cresci-
mento acelerado da construcéo
civil, € a razdo para a crescente
procura.

Os ntimeros de maio da Asso-
ciagdo Nacional dos Fabricantes
de Veiculos Automotores (Anfa-
vea) comprovam. Foram produ-
zidos 62.751 mil caminhdes no
acumulado de janeiro a maio
deste ano, 28,6% a mais do que
em mesmo periodo do ano pas-
sado, quando 48.787 safram das
montadoras.Asvendassomaram
36.420 mil, 27,8% a mais do que
em 2007, que registrou 36.420 ca-
minhdeslicenciados.

“O setor de veiculos pesados

dafila e vao paraleilao

=>» O CLIENTE
«Quem freqiienta os
leildes sdo os pequenos
e médios empresdrios,
que precisam formar a
frota mais rdpido e
ndo querem fila»

PAULOSCAFF
DIRETORDASUPERBID

responde por 25% de todos oslei-
16es realizados por nds; projeta-
mosumaumentode 20% na par-
ticipagdo deste segmento para
2008 e arealizacao demaisde 100
leilées”, declarouScaff.

O precoinicialdo bem € calcu-
ladoemfungiodaaplicagdodali-
quidezdoativo.Ocaminhdoéum
dos que possuem maior liquidez,
de acordo com Scaff. “Abrimos
normalmente com um valor 30%-
mais baixo e depois, 0 mercado
defineopreco.”

Para este més, a Superbid pro-
gramouapromocaodetrésgran-
desleiloes de maquinas pesadas,
sendoum daEquipav, umdaSer-
vixeumnda Votorantim.
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Para mais informacgGes sobre esse tema, use
nosso buscador nos sites:

www.dci.com.br
www.panoramabrasil.com.br



